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Quick Scan oorlog in Oekraïne maart 2022

Op welke wijze is uw bedrijf op korte termijn het meest gevoelig voor de oorlog in Oekraïne en de sancties?
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Cybersecurity – Risico’s en/of maatregelen door verhoogde cyberdreiging

Financieel – Sancties en beperkingen betalingsverkeer

Arbeidsmarkt – Minder arbeidskrachten uit Oost-Europa

Onzekerheid marktontwikkelingen – Uitstellen investeringen, geen nieuwe aanbestedingen/contracten aangaan

Geen gevoeligheden voor mijn bedrijf

Weet ik nog niet

Inkoopprijzen – Hogere prijzen van grondsto�en, materialen

Toeleverketen – Vertraging en/of schaarste van (in)directe aanlevering van bouwmaterialen en grondsto�en

Logistiek – Transportproblemen

Energieafhankelijkheid – Prijsstijging energie

Consumentenvertrouwen – Lagere koopbereidheid/recessie

[% respondenten]

Op welke wijze is uw bedrijf op korte termijn het meest gevoelig voor de oorlog in Oekraïne en de sancties?
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Gebruik van andere materialen

Versnellen van verduurzaming

Bouwen van extra (tijdelijke) woningen 

Weet niet

Anders, nl: Consumentenvertrouwen daalt/De roep om een circulaire economie wordt nu nog meer wenselijk

Vertragingen

Hogere kosten bouwprojecten

Uitstel of afstel van nieuwe bouwprojecten

Meer claims door vertragingen en/of hogere prijzen

Projecten niet kunnen opleveren i.v.m. ontbrekende/niet te leveren elementen

[% respondenten]

Voor welke van de onderstaande bouwmaterialen verwacht u een haperende levering/een gebrek aan materialen komend half jaar als gevolg van 
de oorlog in Oekraïne en de sancties? 
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Verlichting(sarmaturen)

Sanitair

Gas/elektriciteit

Benzine/diesel

Ik ervaar geen leveringsproblemen

Bekabeling en/of schakelmateriaal

Leidingsystemen

CV-ketels en/of airco’s en/of warmtepompen

Zonnepanelen en omvormers

Zonneboilers

[% respondenten]
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Welke maatregelen neemt u om eventuele problemen rondom prijsstijgingen en leveringsproblemen van materialen te verminderen? 
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Kortere geldigheidsduur van o�ertes/aanbiedingen 

O�ertes/ begrotingen/ aanbiedingen op basis van materiaalprijzen tijdens de uitvoering/moment van bestellen

Niet meer of zeer selectief inschrijven op werken in verband met te grote onzekerheid prijzen

Voorraden aanleggen of aanhouden van materialen waar grote prijsstijgingen worden verwacht

Geen/anders 

In gesprek gaan met opdrachtgever over indexatie en/of vertragingen

Prijsstijgingen in lopende contracten worden voor eigen rekening genomen

Bespreken (verdeling) risico prijsstijging (in dialoogfase) tijdens aanbesteding

Bij aangaan van nieuwe overeenkomsten melding maken van potentiële leveringsproblemen 
en prijsstijgingen als gevolg van de oorlog in Oekraïne

In nieuwe overeenkomsten opnemen van indexatie van prijzen

[% respondenten]

Welk percentage stijging van bouwkosten van een project verwacht u 
komend half jaar als gevolg van de oorlog in Oekraïne en de sancties?

< 2,5%
2,5 - 5%
5 - 7,5%
7,5 - 10%
> 10%
weet niet
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Hoe groot is de potentiële impact op uw omzet op korte termijn van 
de oorlog in Oekraïne en de sancties?

meer omzet
geen/beperkt verschil
0 -10% minder omzet
11-20% minder omzet
> 20% minder omzet
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